
LES CERTIFICATS D’ECONOMIE 
D’ENERGIE

Situation de l’entreprise

Les actions menées

Bilan et perspectives
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Entreprise locale de distribution

210 000 clients
5 TWh de vente de gaz / an

70 % de particuliers
30 % de clients professionnels

Situation de l’entreprise
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Obligation = 71 GWh cumac annuel

Une clientèle majoritairement domestique



• Les C.E.E = un enjeux économique lourd

•Volonté forte de promotion des C.E.E. dans la 
tradition de proximité et de partenariat

•Adapter nos actions d’acquisition des C.E.E 
selon notre marché et nos moyens avec 
Maîtrise d’œuvre et financement
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Les C.E.E. comme enjeux commercial

Situation de l’entreprise



• Clients : Les conventions
Chaque opération « CEE » fait l’objet 

d’une convention signée entre le Maître 
d’Ouvrage et Gaz de Bordeaux

• DRIRE : Les déclarations
Dossier-type complet mais fastidieux 

à remplir
Traçabilité des opérations pour 

contrôles
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Les C.E.E. comme enjeux commercial

Les actions menées



• Le Registre national
Locasystem international (début 2007)
Ouverture d’un compte possible depuis 

septembre 2007 (via internet)
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Les C.E.E. comme enjeux commercial

Les actions menées



• Les industriels
Travaux sur le bâti

• Les collectivités
Travaux sur le bâti
Modernisation des chaudières

• les gestionnaires de patrimoine
Travaux d’amélioration du bâti
Régulation de chauffage
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Les C.E.E. comme enjeux commercial

Les actions menées



• Les particuliers

Haut rendement
Condensation
CESI
Planchers chauffants
Régulation
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Déploiement de l’offre CONFORTI’Z

Les actions menées



• Les particuliers

Haut rendement
Condensation
Régulation
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Déploiement de l’offre SERENI’Z

Les actions menées



• le patrimoine Gaz de Bordeaux

Moteurs électriques haute efficacité

Régulation de vitesse sur moteurs
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Les C.E.E. comme enjeux commercial

Les actions menées



• Objectif de 71 GWh cumac atteint
60 % habitat
20 % habitat collectif
20 % industriels et collectivités

•Poursuite de la méthode en intensifiant la 
proposition de services
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Les C.E.E. comme enjeux commercial

Bilan et perspectives


